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hiedsgericht

g vor Gericht teuer

mmohilienbranche sind

e staatlichen Gerichte

ig. Dennoch ist dies nicht
fie beste Ldsung. Der Gang
cht ist teuer und bringt
Jerzbgerungen. Aus diesem
vurde vor drei Jahren das
gericht der Schweizer
lienwirtschaft geschaffen,
1chenspezifische Streitig-
ompetent und diskret zu
riden. Es garantiert eine

te Streiterledigung, weil auf
arne Appellationsinstanz
et wird. Ausserdem wird
‘teien - im Gegensatz zu
hen Gerichten — ein hoher

| Diskretion gewé&hrleistet.

BILDUNG BEIM SVIT

ngebot der SVIT Swiss Real
2 School umfasst die Lehr-
v zu den eidgendssischen
bilien-Fachausweisen, den
ang zum eidgendssisch dip-
rten Immobilien-Treuhdnder
a5 Nachdiplomstudium Mas-
Advanced Studiesin Real Es-
danagement, das die SVIT
Real Estate Schoolin Koope-
1 mit der Hochschule fiir
chaft Zirich HWZ und der
chen Immobilien-Akademie
Jrchfiihrt. Im Weiteren bietet
ildungszentrum regelmassig
agungen und Spezialsemi-
:u aktuellen Themen aus der
bilienwirtschaft an.

- Ausbildun
Zeichen der Zeit erkannt

Von Marc Lustenberger

Die Immobilienbranche hat sich stark
gewandelt. Statt Allroundern sind heute vor
allem Spezialisten gefragt. '
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Neue Gesetze, neue Verord-
nungen, anspruchsvolle
Kunden, starke Konkur-
renz. Dies sind nur einige
der Griinde, warum in der
Immobilienbranche die
Anspriiche an die Mitar-
beiter stetig zugenommen
haben.

Frither gab es vor allem
Allrounder und Generalis-
ten, die von der Bewirt-
schaftung der Immobilien
bis zum Verkauf oder der
Bewertung von Liegen-
schaften das ganze Spekt-
rum der Titigkeiten aus-
iibten. Doch  diese
Berufsleute sind wegen der
gestiegenen Anspriiche sel-
ten geworden.

«Die Immobilienbranche
hatsich in den vergangenen
Jahren stark professionali-

siert», erklirt der Bildungs-
fachmann Marcel Hug, der
seit kurzem die SVIT Swiss
Real Estate School leitet.
Dies #ussert sich nicht
zuletze in den Ausbildungs-
lehrgingen.
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vier eidgendssische Ab-
schlilsse.

Diese Entwicklung ha-
ben auch viele Berufsleute
mitgemacht. «Es werden
heute mehrere Ausbildungs-
ebenen mit verschiedenen
Ausbildungsmodulen ange-
boten», erklirt Stephan
Businger von Burkhalter +
Partner in Bern. Er ist seit
20 Jahren in der Immobili-
enbranche titig und hat
sich in dieser Zeit stetig
weitergebildet. «Man darf

Der SVIT spiirt den
.Puls der Branche

Fachausweise
Wihrend es frither kaum
Spezialisierungsmoglich-
keiten gab, gibt es heute mit
den Fachausweisen fiir Im-
mobilienbewirtschaftung,
Immobilienvermarktung,
Immobilienentwicklung
und Immobilienbewertung
alleine auf dieser Stufe

in der heutigen Berufswelt
nicht stehen bleiben», ist er
iiberzeugt. Bei den grosse-
ren Unternehmen der Bran-
che ist ohne eine solide
Ausbildung und die ent-
sprechenden Diplome eine
Karriere heute kaum mehr
moglich. «Auf dem Arbeits-
markt sind heute die Spezi-

s SVIT hat

alisten gefragt», erklirt
Marcel Hug.

Die SVIT Swiss Real
Estate School hat die Zei-
chen der Zeit schon lange
erkannt. Sie bietet das
gesamte Ausbildungsspek-
trum fiir Immobilienberufe
in der Schweiz an.

Praxis entscheidend
Dabei werden die Markt-
chancen der einzelnen
Absolventen erhoht, aber
auch das Qualitdtsniveau
der ganzen Branche. «Als
Branchenverband spiiren
wir den Puls der Branche.
Die Anspriiche an die
Berufsleute sind hoch und
das beriicksichtigen wir mit
unseren  Lehrgingen»,
erklirt Marcel Hug.

Entscheidend ist aller-
dings auch heute noch die
praktische Erfahrung -
also das Tagesgeschift.
Wer eine solide Ausbildung
hat, bringt aber auch in der
Praxis die entscheidenden
Wettbewerbsvorteile mit.



